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皆様との信頼関係をもとに、

医療機器販売事業継続支援を

強力に進めて、成果を

約束いたしま現

Cattain平本靖夫プロフィーJレ

◆中小企業の経営支援を、1974年より(旧社名:(株)東京ゼネ
ラルコンサルテング)よ り、足かけ40年に及んで取りくませてい

ただいております。実務。現場直結型で300社の経営革新の実

績を持つておりま丸

◆その理念と基本方針は、「三つの主張」であります。
1)理念経営論 :「世のため。人のため」になり、心がワクワクす

る経営の実践
2)コマ型企業論 :小さな企業は「PDCA」を強く回して、全員参

画型経営を進める
3)企業進化論 :「生業・家業・企業・事業」と進化して、経営環境

の進化も推進する

行動理念は nte ligence&Community「 人間と地球にやさし
いビジネス活動J=HosBizであり、その具体的なすすめ方が口
―コスト経営であります。

◆HosBizは 、診断士を中核とした税理士。社会保険労務士・行

政書士。
「

コーデネーター・知財コーデネーター。N POコ ーデネ
ーター・Pマーク・iSO・ 農商工 (6次産業創生)・ クラウド等の経

営支援のエキスパート集団です。

崖つぷちから立ち直る

「非常時の経営計画のつくり方」
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該当項に」をお付けください。(複数回答可)

□人材不足で、十分な顧客サービス0営業活動ができない

□取扱商材を増やしたい

□経済的価格で仕入や、共同配送をしたい

□事務処理 (販売・仕入 0給与・税務会計等)を軽減して、

楽になりたい

□後継者がいないので、今後の見通しが立たないので

アドバイスしてほしい

ロパートナーや相談相手がほしい

□資金調達をしたい

□事業譲渡やスポンサー探しの相談にのってほしい

□今後の生活基盤を守る相談をしたい

J塩謝
鈎し
難03-5832-9404今すぐ:

社  名 住 所 T

職制名 氏 名

丁EL FAX

E― mall HPアドレス

該当項に画をお付けください。(複数回答可)

□
□
□

詳しい資料を送つてほしい            □
面談して相談にのつてほしい           □
「非常時の経営計画のつくり方」を送つてほしい (無料謹呈)

詳しい説明を受けたい ( 丁EL ・ メール

経営診断を受診してアドバイスしてほしい
)

【ご要望事項。その他の経営課題】

あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す
。

株式会社イ&C鑑征osBizセンター
医療機器販売事業継続支援事業部

担当IMl丁 AKADENKO 発信日


